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Engagierte Partner fur lhren Erfolg

lhr Weg zu perfekten Kéalte-/Klima- und Heizlésungen
mit dem Key Account Management von Mitsubishi Electric

mitsubishi-les.com Knowledge at work.



Mitsubishi Electric LES
bedeutet geballtes Fachwissen
fur gemeinsamen Erfolg:
Zuhoren und verstehen.
Intelligente Produkte entwickeln.
Kompetent beraten. Trends
erkennen. Zukunft gestalten.
Aus Wissen Losungen machen.

Knowledge at work.



Key Account Management

Unser Wissen fur Ihr Projekt

Mitsubishi Electric ist einer der fuhrenden Anbieter von Kalte-, Klima- und Heiztechnik fur die
Bereiche Hotel, Burogebaude, Retail und Industrie. Unsere Produkte Uberzeugen durch
Leistung, Lebensdauer, Energieeffizienz und Flexibilitat im Einsatz. Das Mitsubishi Electric Key
Account Management entwickelt daraus gemeinsam mit Ihnen genau die richtige Losung fur
Ihr Projekt. In einer 360°-Betreuung von der neutralen Beratung zum technologischen Konzept
bis zur abschlieBenden Projektauswertung. Engagiert, persoénlich, unkompliziert.

Mit dem Wissen, das nur der Hersteller bieten kann.
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»Mit der technischen Expertise des Herstellers
und unserer langjahrigen Projekterfahrung
helfen wir unseren Kunden, komplexe
Aufgaben effizient in exzellenter Ausfuhrung

r
zu bewaltigen.« —

Kai-Uwe Gaupp // Manager Key Account Industrie Stid

-
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Unser Versprechen: dass alles lauft

Das Key Account Management von Mitsubishi Electric blundelt die Vielzahl der Einzelakteure
zu einem verlasslichen Team und begleitet Ihr Projekt von der Planung bis zum optimalen
Betrieb der Anlage.

Die Planung einer modernen, auf die Zukunft ausgerichteten Wir Ubernehmen auch die Abwicklung von Sonderprojekten,
Kélte-, Klima- und Heiztechnik ist eine komplexe Aufgabe. die eine zentrale Steuerung durch den Hersteller brauchen.
Und je groBer das Bauvorhaben, desto anspruchsvoller die Sichern Sie sich hochqualifizierte, individuelle Betreuung vor
klimatechnische Lésung. Nur wenn hier alle Gewerke und Ort, egal wo in Deutschland Sie sind. Und steigern Sie so die
Firmen bei der Umsetzung Hand in Hand arbeiten, kann Effizienz bei der Umsetzung lhrer Projekte.

alles effizient und reibungslos laufen.
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Zentrale Koordination
fur Ihre Projekte

Konzeptphase

In einer unabhéngigen Beratung
schauen wir uns Ihr Projekt technologie-
offen an und empfehlen, was sinnvoll ist.
Auf dieser Basis erstellen unsere
Systemingenieure das gewerkiiber-
greifende klima- und raumlufttechni-
sche Konzept, geben Impulse, liefern
Auslegung, Projektausarbeitungen,
Kostenschatzungen und detaillierte
Angebote und erarbeiten gemeinsam
mit lhnen verl&ssliche Standards.

Projektphase

Wir kiimmern uns Uberregional um
die genau abgestimmte Projekt- und
Auftragsabwicklung, sorgen flr eine
einheitliche/standardisierte Service-
abwicklung und erstellen gemeinsam
mit Ihnen maBgeschneiderte Bedarfs-,
Qualitats- und Problemanalysen. Auch
das mit allen Vorteilen eines starken
Partnernetzwerks — und unserer ge-
ballten Erfahrung als Problemloser.

Knowledge at work.

Wir geben unser Wissen weiter

Als Key-Account-Kunde profitieren Sie auch vom Zugang zu
exklusiven Produkt- und Marktinformationen, einem umfas-
senden Angebot an individuellen Technik- und Produktschu-
lungen und einem branchenibergreifenden Networking.

----®

Leistungen

Vorbereitungsphase

Wir koordinieren alle Vertriebsaktivtaten
und stellen aus unserem dichten
Netzwerk an Planern, Handwerkern
und anderen Beteiligten genau das
passende Team zusammen. Dabei
haben Sie immer direkten Zugriff auf
Technik und Produktmanagement
des Technologieflihrers der Branche.
Alles fiir Ihr Klimaprojekt.

Betriebsphase

Unsere Arbeit endet nicht mit der
Inbetriebnahme Ihrer Kélte- und Klima-
systeme. Ihr Key Account regelt auch
Service und Aftersales, organisiert die
kontinuierliche Anpassung des Prozesses,
Ubernimmt die Qualitatsauswertung,
ist fiir das Verbesserungsmanagement
zustandig und steht flir alle Fragen
zum optimalen Betrieb zur Verfligung.
Damit alles dauerhaft reibungslos ldutft.

05



oy .

Ein Koordinator an |Inhrer Seite

Ihr persdnlicher Key Account Manager koordiniert fir Sie den gesamten Informationsfluss zwischen den Experten
von Mitsubishi Electric und allen Zulieferern. Er weiB3 bei jedem Projekt genau, worauf es ankommt, arbeitet eng
mit lhrem Projektmanagement zusammen, findet Antworten auf alle auftauchenden Fragen rund um lhr Klimati-
sierungsprojekt und 6ffnet mit seinen Kontakten die Tir zu Uberraschend neuen Lésungen.

—
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Ihr Key Account Manager bel
Mitsubishi Electric ist:

0¥ [ ]
Y Y1,
Ihr Kundenberater lhr Losungsmanager
und zentraler Ansprechpartner der in engster Abstimmung mit
fur alle Projektphasen — von der Ihnen die bedarfsgerechte Losung

ersten Beratung bis zur kompletten fur eine zukunftsweisende
Servicebetreuung. Klimatisierung entwickelt.

xR
rye

Ihr Projektmanager lhr Teammanager
der samtliche Prozesse der das sorgfaltig
und Ablaufe der gesamten zusammengestellte
Projektabwicklung zentral Spezialistenteam fiihrt,
steuert und dokumentiert. das Ihr Klimaprojekt
erfolgreich umsetzt.

(V]
{:':} lhr Informationsmanager lhr Organisationsmanager g ’
der alle wichtigen Informationen der den Austausch zwischen allen
zu lhrem Klimaprojekt in einer beteiligten Firmen fordert und die
Hand biindelt, um Sie immer optimale Verzahnung aller
optimal zu betreuen. Prozessschritte sichert.

360°-Betreuung durch einen engagierten Experten

Ihr Mitsubishi Electric Key Account Manager erflllt sechs
zentrale Funktionen flr die Koordination lhres Klimaprojektes
in einer Person. Die Vorteile liegen auf der Hand: weniger
Schnittstellen, kirzere Wege und schnellerer Projektfort-
schritt durch straffe Bundelung aller Kréfte.

Aufgaben
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»Klimaldsungen im Hotel mussen auf maximalen
Komfort fir den Gast sowie Flexibilitat und Effizienz
im Betrieb ausgerichtet sein. Diesen Dreiklang

erfullen wir erfolgreich mit individuellen Losungs-
konzepten — unsere Hotelprojekte sind der Beweis.«

Andreas Kuhnert // Manager Key Account Hotel

Ihr einfacher Weg zum Komfortklima

Das Planen und Bauen von Hotelgebauden ist in der Regel ein anspruchsvoller und aufwendiger Prozess, der alle
Beteiligten stark fordert. Hier profitieren Sie besonders von Beratung und Koordination durch einen Key Account
Manager von Mitsubishi Electric, der alle FAden fest in der Hand hélt und den Prozessablauf straff steuert.




Fiir die vielféltigen Anforderungen an das Komfortklima im Hotelbau bieten VRF-Systeme und Hybrid VRF-Systeme zum simultanen Heizen und Kiihlen ideale Mdglichkeiten.
Ihr Key Account Manager begleitet Sie mit dem richtigen Klimakonzept durch alle Bereiche Ihrer Klimalésung — wie hier im Hotel Klingenstein in Blaustein.

Wirtschaftliche Einheit
aus Komfort und Design

Architekten und Planer stehen beim Hotelbau vor der
Frage, wie der Wunsch nach einem HéchstmaB an
Komfort und Wirtschaftlichkeit mit den Anspriichen
an modernes Design in Einklang gebracht werden kann.
Dabei stellt die gebaudetechnische Ausstattung mit
ihrem direkten Einfluss auf Energieverbrauch, Okologie
und Wohlbefinden einen zentralen Baustein dar.

Entscheidender Komfortfaktor:
die Wohlfiihltemperatur im Hotelzimmer

Hotelbetreiber achten auf méglichst niedrige laufende
Betriebskosten, die sie mit einer effizienten und energie-
sparenden Komfortklimatisierung erreichen. Dabei hilft eine
ausgereifte Technologie, die mit Spitzenwerten bei der
Energieeffizienz und optimalem Klimakomfort punktet.
Und der Gast fuhlt sich in angenehm temperierten Hotel-
zimmern besonders wohl, wenn er selbst in die Lage
versetzt wird, das Klimasystem zu bedienen und seine
gewUlnschte Temperatur und Betriebsart einzustellen.

Effiziente Komplettlésung
auf Basis erneuerbarer Energien

Im Hotelbau sind deshalb Konzepte gefragt, mit denen
sich diese vielseitigen Anforderungen in einer effizienten
Komplettlésung auf der Basis erneuerbarer Energietrager
komfortabel und wirtschaftlich erfullen lassen. Ihr Key
Account Manager von Mitsubishi Electric berat Sie um-
fassend und technologieneutral, |asst unser gesamtes
Wissen einflieBen und fuhrt Sie von der ersten Beratung
bis zur Umsetzung.

Innovative Lésungen fir
hohen Warmwasserbedarf

In nahezu allen Bereichen des Hotels - Fitness, Spa, Kliche,
Zimmer — werden groBe Mengen an Trinkwarmwasser bendtigt.
Und je héher der Bedarf, desto wichtiger ist der effiziente
Energieeinsatz bei der Warmwasserbereitung. Zum Beispiel
mit HeiBwasserwarmepumpen: Speziell fir die Erzeugung
groBer HeiBwassermengen entwickelt, nutzen sie die Umwelt-
energie aus der Luft, um den Warmwasserkomfort im gesamten
C')kosystem Hotel sicherzustellen. Clever, sauber, effizient.
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»Unsere jahrelange Erfahrung im Bereich
Shopklimatisierung findet ihren Ausdruck in
immer effizienteren Klimasystemen, die sich
einfach und flexibel integrieren lassen.«

Marcus Lechthaler // Manager Key Account Retail
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Kunden und Shopbetreiber im Blick I\

Im Retail-Bereich entstehen durch groBe Fensterflachen, viel Tageslicht und umfangreiche Beleuchtungsanlagen \
_ besonders hohe Warmelasten. lhr Key Account Manager von Mitsubishi Electric hilft hnen, genau das richtige Konzept \
zur zuverlassigen, effizienzoptimierten Warmluftabfihrung zu entwickeln und umzusetzen. So erreichen Sie genau das

Wohlfiihlklima, das Kunden in Shops, Warenhdusern und Einkaufszentren erwarten — und das Angestellte motiviert.
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GroBe Schaufensterflachen und weite Eingangsbereiche stellen besondere Anforderungen an die Klimatisierung von Shops. Ihr Key Account Manager leitet Sie durch alle Schritte
bis zur Umsetzung eines idealen Konzepts, das die perfekte Wohlfiinltemperatur fiir Kunden und Mitarbeiter auf effizienteste Weise erreicht.

Das richtige Raumklima
beeinflusst die Kunden positiv

Vor allem wenn Sie Textilien verkaufen méchten, ist das
richtige Raumklima im Shop von elementarer Bedeutung.
Weil es die Kaufentscheidung eindeutig positiv beein-
flusst, Kleidungsstlicke bei angenehmen Temperaturen
anzuprobieren, die — genau abgestimmt auf die Jahreszeit
— weder zu kalt noch zu warm sind.

Perfekt angepasstes Kiihlen und Heizen

Klimasysteme von Mitsubishi Electric fuhren die in Shops
entstehenden Warmelasten schnell und unkompliziert ab.
Bei niedrigen AuBentemperaturen bietet die Warmepum-
penfunktion der AuBengerate zusatzlich die Méglichkeit
einer energiesparenden Heizungsunterstiitzung. Und
eine umfangreiche Auswahl an Innengeréaten sorgt nicht
nur fir bestmoégliche Anpassung an die jeweiligen Anforde-
rungen zum effizienten Kihlen und Heizen, sondern erflllt
auch alle Anspriche an Design und Komfort.

Hohe Kunden- und Betreiberzufriedenheit
fur langfristige Mieterbindung

So tragen energieeffiziente Klimasysteme zum Kiihlen
und Heizen wesentlich zur Zufriedenheit von Kunden und
Shopbetreibern bei. Nicht zu unterschétzen ist dabei der
Faktor, dass eine erstklassige Ausstattung von Laden-
lokalen und Verkaufsflachen auch die Zufriedenheit der
Mieter erhdht, wodurch sich langfristige Mieterbindungen
realisieren lassen. Auch solche Aspekte bringt |hr Key
Account Manager in die Planung ein.

Effiziente L6sung fiir hohen Warmebedarf

Fir eine effiziente Warmeversorgung in groBeren Gebauden
sorgen Warmepumpenkaskaden, bei denen bis zu sechs
einzelne Warmepumpen zu einem System zusammenge-
schaltet werden. Sie punkten mit der optimierten Energie-
nutzung der Max-COP-Funktion, besonderer Langlebigkeit
dank der automatisch geregelten gleichmaBigen Auslastung
der Einzelgerate und zuverldssiger Betriebssicherheit auf-
grund der gegebenen Gerateredundanz.
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»Klimatisierungskonzepte flr die Industrie sind
immer individuell. Kein Projekt gleicht dem
anderen. Gemeinsam mit unserem Kunden
planen wir punktgenaue Losungen und setzen
sie mit den passenden Fachpartnern um.«

Dirk Rauen // Manager Key Account Industrie Nord
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Sicher zu hoher Leistung
und Produktgualitat

Im Industriebereich hdngen die reibungslos laufende Produktion und eine konstante Produktqualitat oft von einer
ununterbrochen garantierten Kélteversorgung ab. Und das bei ganzjahrig gefahrenem Mehrschichtbetrieb mit
kontinuierlicher Kiihlung im Sommer wie im Winter. Auch fir diese anspruchsvolle Aufgabe ist Ihr Key Account
Manager von Mitsubishi Electric der erfahrene Berater und Organisator, der Sie durch den gesamten Prozess flihrt.
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Industrie

Kontinuierlich verlassliche Kiihlung im Sommer wie im Winter sichert die computergesteuerte Produktion vor Ausféllen und trigt so entscheidend zur Leistungsfahigkeit Ihres
Unternehmens bei. Das Mitsubishi Electric Klimasystem sorgt ganzjahrig fiir konstant niedrige Umgebungstemperaturen in den Technikrdumen bei gleichzeitiger Nutzung der

Prozesswédrme zum Heizen der Verwaltungsréume.

Konstante Umgebungstemperaturen
fur wachsende Rechnerleistungen

Moderne Produktionsmaschinen laufen in der Regel com-
putergestiitzt und erfordern eine beachtliche Rechenleis-
tung im eigenen Rechenzentrum. Umso wichtiger sind die
zuverlédssige kontinuierliche Kiihlung der Technikrdume
und die Aufrechterhaltung méglichst konstanter Umge-
bungstemperaturen. Deshalb spielt die Betriebssicherheit
der Kihlanlagen in industriellen Produktionsstatten eine
zentrale Rolle.

Intelligentes Konzept:
getrennt zum energiesparenden Ergebnis

Eine sehr effiziente und energiesparende L&sung ist die
Trennung von Liiftung und Kiihlung. Dabei versorgt die
zentrale Liftungsanlage die jeweiligen Bereiche mit Frisch-
luft. Die gewlinschten Umgebungstemperaturen in Pro-
duktion und Verwaltung werden z. B. Uber VRF-Systeme,
Hybrid VRF-Systeme mit Warmerlckgewinnung, Kaltwas-
sersysteme oder auch eine Kombination erreicht.

Gewinnbringende Nutzung
der anfallenden Prozesswéarme

Die bei industriellen Fertigungsprozessen entstehende
Abwarme wird oft ungenutzt an die Umwelt abgegeben.
Durch den Einsatz intelligenter Technologie zum Kiihlen
und Heizen kann diese Prozesswarme stattdessen gewinn-
bringend genutzt werden — zum Beispiel zum Beheizen der
Biro- und Verwaltungsflachen. So sparen Sie Investitions-
und Betriebskosten und leisten einen zusatzlichen Beitrag
zu mehr Nachhaltigkeit
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»Der zuverlassige Betrieb der Systeme zum Kihlen und Heizen
ist fur jeden Produktionsbetrieb fast noch wichtiger als die
Energie- und Betriebskosten. Mit flexiblen Systemen kdénnen
innovative Losungsansétze fur die Prozesskihlung entwickelt

werden, die individuelle Anforderungen rundum erflllen. «

Jorg Hofmann // Manager Key Account Kaltwasser

Zentral gesteuerte Kuhlung
fur reibungslose Prozesse

Die Zuverlassigkeit der unterbrechungsfreien Prozesskihlung ist in Produktionsbetrieben genauso wichtig wie die
Arbeitssicherheit der Mitarbeiter. Im Sommer wie im Winter. Deshalb sind betriebs- und ausfallsichere Systeme zum
Kuhlen ein unverzichtbares Glied in der Prozesskette. lhr Key Account Manager von Mitsubishi Electric berat Sie
technologieneutral, wie Sie mit dem richtigen Kiihlkonzept eine zentrale Voraussetzung fiir konstant hohe
Produktqualitét und reibungslose Produktion ohne Stillstand schaffen.
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Prozesskihlung

Die zusammen mit einem Key Account Manager von Mitsubishi Electric umgesetzte Prozesskiihlungslosung trégt entscheidend zur hohen Zuverléssigkeit und durchgangigen
Qualitat der Produktion bei. Das je nach Jahreszeit genau passende Arbeitsklima fiir Mensch und Maschine wird durch eine moderne Steuerungsanlage zentral Gberwacht und

gesteuert — und im Storungsfall per Fernzugriff schnell wieder hergestellt.

Préazise Ergebnisse durch
konstante Produktionsbedingungen

Vor allem Produktionsmaschinen, die fir ihren optimalen
Betrieb konstante Umgebungsluft- und Feuchtebedingun-
gen bendétigen, liefern nur bei perfekter Prozesskiihlung
die Prazision, auf die es ankommt. Arbeiten sie — was
heute Ublich ist — zuséatzlich computergestitzt, muss auch
das Rechenzentrum ganzjahrig zuverldssig gekihlt werden.

Innovative Technologie fiir Prozesskiihlung
und Préazisionsklimatisierung

Moderne Kaltwassersysteme von Mitsubishi Electric stellen
sowohl die unterbrechungsfreie Prozesskihlung als auch
die Préazisionsklimatisierung von Technikrdumen ganz-
jahrig zuverlassig sicher. lhr Mitsubishi Electric Key Account
Manager informiert Sie Uber die spezifischen Vorteile von
Loésungen auf der Basis von Kaltwasser und Direktver-
dampfung mit Kéltemittel und erarbeitet gemeinsam mit
Ihnen das Konzept, in dem die L&sungen ihre spezifischen
Stérken in der jeweiligen Anwendung voll ausspielen.

Zentrale Steuerung und Verwaltung
mit sicherem Fernzugriff

Mit einer passenden Steuerungslésung von Mitsubishi
Electric ausgestattet, lassen sich alle Kihl- und Heizsys-
teme in der Produktion, im Rechenzentrum und im Biro-
gebadude Uber eine einzige Schnittstelle zentral steuern
und verwalten. Dabei ist jederzeit ein Fernzugriff durch den
installierenden Fachbetrieb moéglich, Uber den eventuell
auftretende Stérmeldungen unmittelbar bearbeitet werden
kénnen.

Heizen bei Bedarf

Viele Kaltwasserlésungen kénnen je nach Anlagenkonfi-
guration auch reversibel eingesetzt werden. Im Bedarfsfall
agieren sie dann als warmeliefernde GroBwarmepumpe -
und bilden so die optimale Erganzung zu Warmepumpen-
kaskaden, wenn die bendtigte Heizleistung temporér
deutlich héher ausfallt.



»Nur mit effizienten, skalierbaren Kihlsystemen lassen
sich stetig steigende Warmelasten zuverlassig abflhren.
Mit unseren Kunden erarbeiten wir dazu gemeinsam
Konzepte, die jetzt schon zuklnftige Anforderungen
an Rechenzentren im Blick haben und erflillen.«

Ralf Bartels // Manager Key Account IT Cooling
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L Skalierbare Konzepte
== fUr Serversicherheit

Moderne Rechenzentren sind auf Wachstum angelegt. Last und Leistungsdichte steigen standig. Entsprechend
modular erweiterbar miissen die Konzepte zur Server- und Technikraumkihlung sein, die in diesem besonders
kritischen Umfeld bei gréBtmdglicher Energieeffizienz flr garantierte Zuverlassigkeit und Geratesicherheit sorgen.
Hier leistet Ihr Key Account Manager von Mitsubishi Electric entscheidende Hilfe bei Entwicklung, Planung und
Umsetzung des passenden, mitwachsenden Konzepts.




Technikraumkihlung
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Das Spektrum der Mdglichkeiten zur Klimatisierung von Server- und Technikrdumen reicht von Kaltwassersystemen, die Serverrdume iiber einen doppelten Unterboden kiihlen,
bis zu Direktverdampfungssystemen, bei denen der Raum mit Kéltemittel iiber Deckenunterbau- oder Kanalgerate gekiihlt wird. Dual-Fluid-Rack-Kiihler nutzen vorhandenes
Kaltwasser der Gebdudekiihlung und sichern das System durch ein internes Direktverdampfungssystem ab.

Zuverldssige Klimatisierung fur
extreme Herausforderungen

Virtualisierung und Cloud-Computing verlangen nach
immer mehr leistungsstarken Servern. In einem Rack kon-
nen schnell mehr als 35 kW Warme entstehen. Die sichere
Abfuhr hoher Warmelasten stellt deshalb die Klima-
tisierung vor extreme Herausforderungen. Dazu gehért nicht
zuletzt die einfache Anpassung an bereits bestehende
Strukturen und unterschiedliche RaumgrdBen.

Rationale Warmeverteilung durch clevere
Anordnung der Rack-Server

Hier reicht es langst nicht mehr aus, mit herkémmlichen Kili-
matisierungskonzepten nur fiir stabile Raumbedingungen zu
sorgen. Je mehr Warme die Server erzeugen, umso rationaler
muss die Warmeverteilung erfolgen. Deshalb bilden moderne
Systeme zur Technikraumkiihlung Warm- und Kaltgange,
die den Kaltluftstrom durch eine clevere Anordnung der Rack-
Server genau dorthin fihren, wo er bendtigt wird. Und da sich
Kalt- und Warmluft dabei deutlich weniger mischen, steigt der
Wirkungsgrad des Klimasystems um 20 %.

Mitwachsende Klimal6ésung fiir
tatsachliche Warmelasten

RC-Produkte von Mitsubishi Electric bieten alle Vorausset-
zungen flr moderne, hochleistungsfdhige und skalier-
bare Kalte- und Klimalésungen in kleinen, mittleren und
groBen Rechenzentren. Ihr Key Account Manager erlautert
Ihnen die spezifischen Vorzlige von Rack-Kuhlern, groBen
Kaltwasserséatzen oder kleineren Klimasystemen auf Basis
der Direktverdampfung mit Kaltemittel. Und entwickelt
gemeinsam mit lhnen daraus die exakt passende, effiziente
und mitwachsende Klimalésung, die an die tatsachlichen
Waérmelasten Ihres Rechenzentrums anpassbar ist.
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Starke Basis fur Ihre Projekte

Das besonders breite Angebot von Mitsubishi Electric an hocheffizienten Produkten zum Kuhlen, Heizen und Liften
bietet alles, was wir zur Entwicklung und Umsetzung der besten Klimalésung flr lhr Projekt brauchen: intelligente,
energieeffiziente Systeme fir unterschiedliche Einsatzbereiche, leistungsféhig und robust flr einen durchgehenden
Einsatz unter praktisch allen klimatischen Bedingungen, besonders gerduscharm und mit minimalen Auswirkungen
auf die Umwelt. Fir Uberzeugende Lésungen aus einem Guss.

I w-seric

Die optisch ansprechenden Raumklimagerate
der M-Serie kiihlen oder heizen kleine bis mittlere
Raume sehr energiesparend.

// Mr. Slim

Die Mr. Slim-Serie ist ideal fir den Dauereinsatz
in RAumen von mittlerer GréBe.

New Generation
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// City Multi (Hybrid) VRF

Die City Multi-Serie ist optimal fir groBe und
anspruchsvolle Gebdude geeignet, die individuelle
L&sungen zur Klimatisierung erfordern.

/ / Steuerungen

Mitsubishi Electric bietet flr jeden Einsatzzweck die
passende Steuerung, mit lokalen und zentralen Fern-
bedienungen, fir kleine bis groBe Anlagen, fur Privat-
anwender und fur professionelle Gebdudemanager.




// Ecodan-Warmepumpen

Produktangebot

Ecodan-Warmepumpen sind die optimale Losung fir umwelt-
freundliches, effizientes Heizen. Sie werden ebenfalls zur effizienten
Trinkwarmwasserversorgung eingesetzt. Die Warmepumpen eignen
sich fir Neubau und Heizungsmodernisierung, fir groBe Warme-
leistungen kann das System einfach kaskadiert werden.

// Chiller

Mit Climaveneta Systemen — einer Marke der Mitsubishi Electric
Gruppe — bieten wir ein groBes Spektrum an Kaltetechnik sowie
maBgeschneiderte und hoch spezialisierte Lésungen fir vielféltige
kélte- und klimatechnische Anforderungen an.

LY CLIMAVENETA
// IT Cooling

Die RC Systeme — eine weitere Marke der Mitsubishi Electric Gruppe
— bieten hochleistungsfahige und skalierbare Kalte- und Klimalésungen
fur kleine, mittlere und groBe Rechenzentren.

/ / Lossnay

Lossnay-Luftungsgerate sind die dezentrale Lésung fir die
Abdeckung des erforderlichen Frischluftanteils in klimatisierten
R&umen.

/ / Jet Towel Handetrockner

Wo sich viele Menschen die Hande waschen, kommen herkdmmliche
Textilrollen und Papierhandtiicher schnell an ihre Grenzen. Eine
deutlich modernere Alternative ist der Jet Towel Handetrockner.

Weitere Informationen unter:
mitsubishi-les.com
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Gemeinsam erfolgreich

Als Mitsubishi Electric Living Environment Systems sind wir stolzer Teil der groBen Mitsubishi Electric
Familie, deren Anfange bis in die Grinderzeit der Industrialisierung zurtickreichen. Effizienzoptimiertes
Denken, kontinuierliche Weiterentwicklung und technologische Exzellenz sind deshalb traditionell

pragende Teile unserer DNA.

URSPRUNG HEUTE

Spring Valley

1870 .
rewery :
The Yokohama
P
1880 Specie Bank Ltd.
Nippon Yusen
1885 : —>
Kaisha :
Shipbuilding &
1907 o —
Engineering Dept. :
Mitsubishi Electric
—p
1921 Mfg. Co., Ltd. :
Nippon Kogaku H
1917 e S
K. K.
1945

Mitsubishi Electric Corporation

1870 griindet Yataro Ilwasaki mit drei gemieteten Dampf-
schiffen das Transportunternehmen Mitsubishi Shokai, das
in wenigen Jahren zu einer Flotte mit 30 Schiffen expan-
diert. Das Logo des Unternehmens tréagt schon damals die
drei berihmten Diamanten. Und seine Erfolgsgeschichte
setzt sich fort: Durch gezielte Firmenzukaufe und Neugrin-
dungen in den Bereichen Bergbau, Schiffsbau, Bankwesen,
Handel und Immobilien entwickelt Mitsubishi sich in den
Folgejahren zu einem Konzern mit mehr als 70 Firmen. Erst
im Zuge der japanischen Nachkriegspolitik und der damit
verbundenen Dezentralisierung 6konomischer

Kirin Brewery

Co., Ltd. KIRIN

The Bank of Tokyo

Mitsubishi, Ltd. @ MUFG
Nippon Yusen Kabushiki

Kaisha (NYK LINE) = N

Mitsubishi Heavy
Industries, Ltd.

:

Mitsubishi Motors Corporation

(aus einer Abteilung von Mitsubishi
MITSUBISHI
Heavy Industries entstanden) forors

M|tsublsh| Electric z MITSUBISH
Corporation ELECTRIC
Nikon

Corporation Nikon

Auflésung der Holding und
Weiterfihrung der Mitsubishi-
Unternehmen als eigenstandige
Unternehmen am Markt

Macht wird die Mitsubishi Holding aufgeldst. So entstehen
unabhéngige Unternehmen, von denen viele den Namen
Mitsubishi tragen. Die Mitsubishi Electric Corporation hat
es sich zum Prinzip gemacht, eine lebendige, wohlhabende
Gesellschaft zu schaffen, indem wir als fiihrender Herstel-
ler und Anbieter elektrischer und elektronischer Gerate flr
Energie- und Elektrosysteme, Industrieautomation, Infor-
mations- und Kommunikationstechnik, Elektronik- und
Haushaltsgerate die Technologien, Dienstleistungen und
kreativen Krafte verbessern.



Unternehmen

I\/l itS u b i S h i E | eC't ri C Mitsubishi Electric ist eines der weltweit fiinrenden Unter-
nehmen in Herstellung und Vertrieb von elektrischen sowie

elektronischen Produkten und Systemen. Mitsubishi Electric ist

i n D e tS C h | a n d seit 1978 als 100 %iges Tochterunternehmen fiir die verschie-
u densten Bereiche und Anwendungen in Deutschland tatig.

Das Portfolio von Mitsubishi Electric

Unsere Geschaftsbereiche

(0> Automotive _L?J_ Mechatronics Machinery

High Precision Positioning Systems B Railway Systems

Industrial Automation Semiconductor

Living Environment Systems Visual Information Systems

Mechatronics CNC

Gemeinsam erfolgreich

Living Environment Systems

Mitsubishi Electric Living Environment Systems setzt seit // Wichtigste Grundlage hierflr ist unser tiefes Fachwissen,
vielen Jahrzehnten immer wieder neue Standards fir energie- aus dem Ldsungen gemacht und Zukunft gestaltet wird — ganz
effiziente Technologien. Mit einem umfangreichen Produkt- im Sinne der firmeneigenen Philosophie: Knowledge at work.

programm rund um die Heizungs-, Klima-, Liftungs- und
Kéltetechnik bieten wir lhnen spezifische Lésungskonzepte
und erstklassige, zuverlassige Serviceleistungen.

// Wir begleiten Ihr Projekt im gesamten Lebenszyklus.

Von der Planung bis zum optimalen Betrieb der Systeme.
Knowledge at work.
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Vorteile

Entscheiden auch Sie sich fur eine
ganzheitliche Projektbegleitung und
profitieren Sie vom Fachwissen des
Technologiefuhrers

»Wir wollen unseren Kunden die flr sie
optimale Lésung anbieten. Dabei gilt es
nach auBen und innen zu wirken — durch
individuelle Beratung und kontinuierliche
Weiterentwicklung unserer Produkte. «

Maik Buse // Manager Key Account Sales

lhre Vorteile mit dem Mitsubishi Electric Key Account:

// zentrale Koordination // Zugriff auf Systemingenieure, Technik und
// individuelle Betreuung vor Ort Produktmanagement

// reibungsloser Projektablauf // starkes Partnernetzwerk aus Planern und
// Herstellerwissen aus erster Hand Fachhandwerkern

// technologieubergreifende Beratung // Qualitatsmanagement mit Industriestandard
// Dokumentation aller Tatigkeiten // Standarderstellung

Knowledge at work.

Fruchtbare Partnerschaft

Wir nutzen unsere Partnerschaft mit lhnen auch dazu, aus lhren Problemstellungen noch effizientere Technologien,
intelligentere Lésungen und individuellere Serviceleistungen zu entwickeln und zur Marktreife zu bringen. Seien Sie
gespannt, womit Ihr Key Account Manager Sie im néchsten Projekt Uiberzeugt.
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MITSUBISHI
ELECTRIC

Changes for the Better

Mitsubishi

—lectric

ist fur Sie vor Ort

Zentrale

Living Environment Systems
Mitsubishi-Electric-Platz 1
D-40882 Ratingen

Phone +49 2102 486-0
Fax  +49 2102 486-1120

Leitung Key Account
Maik Buse

Sales Manager Key Account
Borsteler Bogen 27 D

D-22453 Hamburg

Phone +49 40 55620347-10
Mobile +49 172 2604929
maik.buse@meg.mee.com

Key Account Retail
Marcus Lechthaler
Mitsubishi-Electric-Platz 1
D-40882 Ratingen

Phone +49 2102 486-4431
Mobile +49 174 3206792
marcus.lechthaler@meg.mee.com

Key Account Hotel
Andreas Kuhnert
Mitsubishi-Electric-Platz 1
D-40882 Ratingen

Phone +49 2102 486-4151
Mobile +49 173 7003054
andreas.kuhnert@meg.mee.com

Key Account Industrie
Dirk Rauen
Mitsubishi-Electric-Platz 1
D-40882 Ratingen

Phone +49 2102 486-2140
Mobile +49 173 1633126
dirk.rauen@meg.mee.com

Kai-Uwe Gaupp
SchelmenwasenstraBe 16—20
D-70567 Stuttgart

Phone +49 711 327001-620
Mobile +49 173 7541530
kai-uwe.gaupp@meg.mee.com

Jorg Hofmann
Mitsubishi-Electric-Platz 1
D-40882 Ratingen

Phone +49 2102 486-4976
Mobile +49 152 56415489
joerg.hofmann@meg.mee.com

Key Account IT Cooling

Key Account IT Cooling

Ralf Bartels
Mitsubishi-Electric-Platz 1
D-40882 Ratingen

Phone -+49 2102 486-8690
Mobile +49 152 54913637
ralf.bartels@meg.mee.com

Unsere Klimaanlagen und Warmepumpen enthalten fluorierte Treibhausgase R410A, R134a und R32.
Alle Angaben und Abbildungen ohne Gewéhr. Nicht alle Produkte sind in allen Léndern verfiigbar.
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